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Giris

Her giin sabah kalktiginiz andan gece
yatacaginiz vakte kadar gecen siirede
tahmin edebileceginizden daha ¢ok se¢imle
kars1 karsiyasiniz. Ilk vereceginiz karar,
sabah saat kacta kalkacaksiniz? Bugiin ne
giyeceksiniz? Kahvaltida ne yiyeceksiniz?
Okula veya ise kendi arabanizla mu,
otobiisle mi, yoksa yiiriiyerek mi
gideceksiniz? Hangi derslere girmeyi
planliyorsunuz? Hangi derse c¢alisip veya
hangi 6devleri yapacaksmiz? Oglende ne
yiyeceksiniz? Bugiin okul ve calisma
disinda  hangi sportif faaliyete veya
eglenceye vakit ayiracaksiniz? Aksam, ders
mi calisacaksimiz, televizyon mu
izleyeceksiniz, yoksa internet iizerinden son
giinlerde popiiler olan bir diziyi mi
izleyeceksiniz?

Her giin bu ve benzeri kararlarla karsi
karstyasiniz. Fakat bazi giinler tiim
hayatimizi  etkileyecek ve degistirecek
onemli kararlar vermek zorunda kalirsiniz.
Hangi {iniversitede, fakiiltede ve hangi
bolimde okumaya karar vereceksiniz?
Hatta bu kararm ilk asamasini lise yillarinda
sayisal, sozel ve esit agirlik gibi alanlar
secerek veriyorsunuz. Dogal olarak bu zor
kararlar1, giinliik kararlardan daha fazla
bilgiye dayali ve diisiinerek veriyorsunuz.

Siz kendi kararlarmizi verirken bagkalar1 da
diger tarafta kendi kararlarini
vermektedirler. Diger insanlarm verdigi
kararlarlar, sizin vereceginiz miiteakip
karalar1 etkilemekte ve yOnlendirmektedir.
Okudugunuz fakiiltenin ders miifredat1 ile
ilgili olarak verilen karar degisiklikleri,
sizin fakiilte yillarnda verdiginiz kararlar1
etkileyecektir. Ailenizin bagka bir sehre
gitme dogrultusunda verdigi karar, sizin
evde mi yoksa yurtta mi kalma kararmizi
etkileyecektir. Okul iicretleri veya burslarla
ilgili kararlar, sizin harcama kararlarinizi

‘ Parayi veren diidiigii calar. \

etkileyecektir. Ders hocasinin ders donemi
boyunca verdigi Odevler, sizin ¢alisma
programimizi etkileyecektir. Siz ve diger
herkes tarafindan yapilan tiim bu se¢imler ve
kararlar, hayatinizdaki ekonominin
ornekleridir.

Bu boliimde, Ekonomi kavrami ele alinacak
ve tamimi yapilmaya calisilacaktir. Daha
sonra Ekonomi  biliminin  cevaplamaya
calistigi bes Onemli soruyu ve ekonomik
diisinme sistemini tanimlayan sekiz temel
prensipten bahsedilecektir. Bu sorular ve
prensipler Ekonomi biliminin temellerini
olusturmaktadir. Ayrica bu prensiplerden
hareketle bu 6nemli sorulara ekonomistlerin
nasil yaklastig1 hem kategorik agidan hem de
metodolojik acidan irdelenecektir.

Ekonominin Tanimi

Ekonomi biliminin ele aldig1 tiim sorular ve
problemler  “kithik”  nedeniyle ortaya
¢tkmaktadir. Ciinki sonsuz olan
ihtiyaglarimiz  i¢in, onlar1 tatmin eden
diinyadaki  mevcut  kaynaklar  yeterli
olmadigindan bu sorular ve problemler
glindeme gelmektedir.

Herkes, saglikli uzun bir hayat, hayatimizi
rahatlatan tiim mal ve hizmetler, giivenlik,
bedenimizi ve ruhumuzu rahatlatacak
eglence ve 1yl bir egitim almay1 ister. Bu
ithtiyaclarin hi¢biri, hi¢ kimse i¢in tam olarak
karsilanamaz ve dolayisiyla herkesin az veya
cok tatmin edilmemis ihtiyaclar1 mevcuttur.
Insanlarm bir kismi, hayati rahatlatan mal ve
hizmetlerin hemen hepsine sahip olsa da, hig
kimse mevcut saglik durumundan ve uzun
bir Omiir beklentisinden memnun olmaz. Hig
kimse tam olarak bir emniyet icinde
oldugunu hissetmez ve hi¢ kimse ailesine,
arkadaglarma ve eglenceye yeteri kadar
zaman ayiramaz.

Zengin veya fakir olsun her aile kitlik
problemi ile kars1 karsiyadir. Cebinde sadece



1 TL’si olan ve 75 kurusluk bir teneke
kutusu gazli igecek ile 50 kurusluk sakiza
ihtiyag duyan bir cocuk kitlikla karsi
karstyadir. Aksam mezuniyet tOrenine
katilmas1 gereken ve ayni zamanda ertesi
giine odevini yetistirmek zorunda olan
Ogrenci de zaman agisindan kitlik problemi
ile kars1 kargiyadir. Bir milyoner bile hafta
sonu golf oynamak ve ayni zamanda bir is
stratejisi toplantisina katilmak isteyebilir
ama her ikisini birden yapamaz. Bu
nedenle kitlik problemi ile karsilasan
herkes, alternatiflerden birini se¢mek
durumundadr.

Ekonomi; bir secim bilimidir ki bu bilim
yaptigimiz sec¢imleri izah eder ve kitlikla
miicadele  ederken  yaptigimiz  bu
secimlerin nasil degistigini inceler.

Ekonominin Temel Sorulari

Tim ekonomik sec¢imler, iirettigimiz mal
ve hizmetlerle ilgili temel sorularda
Ozetlenebilir. Bunlar; Ne, Nasil, Ne zaman,

Nerede ve Kimler ig¢in iretilecek?
Sorularidir.

Ne Uretilecek?

Bunlardan ilki olan “ne” sorusunu ele
alalim. Hangi mal ve hizmetler ne
miktarlarda iretilmelidir? Deger

verdigimiz ve onlar i¢in 6demeye istekli
oldugumuz her sey mal ve hizmettir. Ev
gibi zorunlu ihtiya¢ mallarindan tutunda
balik oltas1 gibi eglenmek i¢in kullanilan
mallara kadar sayisin1  bilmedigimiz
coklukta mal ve hizmet iretiriz. Her yil
binlerce ev insa ederiz ve bunlar hem
biiyiikliik hem de kalite agisindan yirmi yil
onceki evlerden ¢ok daha iyi durumdadir.
Bunun yaninda yazliklar, liks arabalar,
televizyonlar, mikrodalga firmlar gibi
hayat1 kolaylastiran iiriinleri de iiretiriz.

Pekala, bu saydigimiz mal ve hizmetlerden
hangisinin ne kadar iretilecegine, ev mi
yoksa televizyon mu iretilecegini kim
belirler? Zaman igerisinde bu tercihler
nasil  degisir?  Giiniimiizdeki  hizhi
teknolojik degismeler, bu {iiretim siirecini
nasil etkiler?

Nasil Uretilecek?

Mal ve hizmetler nasil iretilecek?
Erzurum’da hububat iiretimi yapan bir aile
isletmesinde, 10 doniimlilk arpa tarlasini
orak ile bigen bes kisiyi disiiniin, bir de
Trakya bolgesinde 100 doniimliik bugday
tarlasin1 bicerdoverle hasat eden iki kisiyi
diisiiniin. Erzurum’da isgiicii yogunluklu bir
tretim yapilirken Tekirdag’da makine
(sermaye) yogunluklu bir iretim

yapilmaktadir. Yani, aymi ig farkli {iretim
bicimleriyle yapilabilmektedir.

Orak ile bugday hasad (isgcii yogunluklu tretim)

Etrafinizdaki iretim faaliyetlerini
diisliniirseniz, buna benzer Orneklerin
oldugunu siz de fark edersiniz. Bir
stipermarkette tezgahtara 0deme

yapabileceginiz gibi, eger banka veya kredi
kartmiz var ise ayni slipermarkette tarayici
makineye de oOdeme yapabilirsiniz. Bir
stitgiilik ~ igletmesinde  hayvan  yemi
iceriklerinin listesini kagit iizerine kaydeden
bir ¢iftci ile bu listeyi bilgisayarina kaydeden
diger ciftci, ayn1 isi farkli yontemlerle
yapmaktadir. Bir otomobil fabrikasi, araba
parcalarmi birbirine eklemek i¢in kaynake1
bir ig¢i istihdam edebilecegi gibi, ayni isi
yapan robot da kullanabilir.

o R e H
Biger ile bugday hasadi (sermaye yogunluklu tretim)




Neden bazi durumlarda isgiicli, diger bazi
durumlarda makine kullaniriz.
Makinelesmenin artirdigi is alanlart mi1
fazladir yoksa azalttigi is alanlart mi
fazladir. Bizim daha iyi duruma gelmemizi
mi saglar, yoksa daha koti durumda
olmamiza m1 neden olur?

Ne Zaman Uretilecek?

Mal ve hizmetler ne zaman iretilirler?
Sanayi binalarinin oldugu alanda artan bir
dretim faaliyeti ve iretim akigini
karsilamak i¢in ¢ok yogun ¢alisan insanlar
vardir. Bir otomobil fabrikasi, yaz
doneminde fabrikay1 kapatir, bazi iscilerin
isine son verir ve liretim hacmini daraltir.

Bazen tiim ekonomide iiretim yavaslar,
hatta daralir ki buna ekonomide durgunluk
denir. Baz1  zamanlar tim  iilke
ekonomisinde tretim hizli bir gsekilde
genigler. Bu iiretim artis1 ve azalmalarina
ekonomi biliminde devri dalgalanma
denilmektedir. Uretim diistiigii zaman,
calisanlarin bir kismi islerini kaybeder ve
igsizlik orani yiikselir. Bir zamanlar 6nce
1930’lardaki tiim diinyay1 etkileyen Biiyiik
Ekonomik Krizde insanlarin dortte biri
1ssiz kalmist1.

Gegtigimiz 1990’11 yillarin basinda, Rusya
ve komsusu Orta ve Dogu Avrupa iilkeleri
ekonomilerinin  yeniden yapilanmasinda
degisiklikler olurken, tiretim ¢ok hizli bir
diisiis gostermistir.

Uretimin artip azalmasma neler neden
olur? Tiirkiye’de iiretim ne zaman diisecek
ve ekonomide daralma ne zaman olacak?
Hiikiimetler iiretimdeki daralmayr ve
dolayisiyla  ekonomideki  durgunlugu
Onleyebilirler mi?

Nerede Uretilecek?

Mal ve hizmetler nerede firetilir? Merkezi
ABD’nin  Michigan Eyaletinde olan
Kellogg Sirketi 20 iilkede hububath
kahvalt1 gevreklerinin iiretimini yapmakta
ve 160 iilkeye bunlari satmaktadir. Ornegin
Japonya’daki is hacmi ¢ok  biylik
oldugundan, Japonca web sayfasi yaparak
triinlerinin reklaminit yapmaktadir. Japon

otomobil {reticisi firma olan Honda,
diinyanin ¢ogu lilkesinde otomobil ve
motosiklet  {iretmektedir.  Slogan1  ise
“Yerellesme yoluyla Kiiresellesme” dir.
Fakat tiretimini bir iilkede yapmakta ve diger

ulkelere bu triinleri nakletmektedir.

Bugiiniin kiiresel ekonomisinde, birbirinden
binlerce  kilometre uzaklarda bulunan
insanlar igbirligi yaparak mal ve hizmet
tiretmektedir. ABD’nin Silikon Vadisindeki
yazilim mithendisleri, Hindistan’daki
programcilarla internet araciligiyla
caligmaktadirlar. Tiim bu 6rneklerin yaninda
bazi {irtinlerin iiretiminin baz1 bolgelerde
yogunlastigi da bilinmektedir. Ornegin
Tiirkiye’de kaliteli hali iiretimi deyince akla
Hereke, bal iiretimi deyince Ordu, Pastirma
tiretimi deyince Kayseri akla gelmektedir.

Mal ve hizmetlerin nerede tretildigini neler
belirler? Uretim  yerinin  dagilimindaki
degisimler yaptigimiz isleri ve kazandigimiz
ticretleri nasil degistirmektedirler?

Kimler icin Uretilecek?

Uretilen mal ve hizmetler kimler tarafindan
tiiketilecek? Uretilen mal ve hizmetlerin
kimler tarafindan tiiketilecegi, insanlarin
kazandig1 gelirlere baghdir. Doktorlar
hemsirelerden ve hasta bakicilardan daha ¢ok
para kazanirlar. Bu nedenle doktorlar
hemsire ve hasta bakicilara gore iiretilen mal
ve hizmetlerin daha ¢ogunu tiiketirler.

Siz de etrafinizdaki insanlar1
diistindiigiintizde benzer farkliliklarin
belirgin bir sekilde var oldugunu goriirsiiniiz.
Ortalama olarak erkekler bayanlardan ¢ok
kazanirlar. Fakiilte mezunu insanlar yine
ortalama olarak lise mezunu olanlardan daha
¢ok kazanrrlar. Ortalama olarak Amerika’da
yasayan insanlar Avrupa’dakilerden,
Avrupa’da  yasayanlar  Asya’dakilerden,
Asya’da yasayanlar Afrika’dakilerden daha
cok kazanirlar. Siz de biliyorsunuz ki bu
soylediklerimizin hatir1 sayilir istisnalar1 da
vardir. Ornegin Japonya, Hong Kong ve
Singapur’da yasayanlar artik Amerika’da
yasayanlar kadar kazanabilmektedirler. Bu
sekildeki gelir dengesizligi diinyanin her
tarafinda mevcuttur.



Kazandigimiz gelirleri ne belirler? Niye
doktorlar hemsirelerden ¢ok kazanir. Niye
kadinlar erkeklerden az kazanirlar?

Bu bes biiyiik soru, Ekonomi biliminin ne
ile ilgilendigi konusunda size belli bir fikir
vermektedir. Bu sorular Ekonomi biliminin
kapsamini anlatmaktadir. Fakat bunlar
Ekonomi’nin ne oldugunu agiklamaz.
Ekonomistlerin bu sorular hakkinda ne
diistindiigiinli ve bu sorulara cevap vermek
icin nasil bir arayis icine girdiklerini
anlatmaz. Simdi  ekonomistlerin  bu
sorulara nasil yaklastigini, ekonomik
disinme seklini tanimlayan onemli sekiz
prensibi ele alarak incelemeye ¢aligalim.

Ekonomi Biliminin Baz1 Onemli
Kavramlar

Ekonomik diistinme sistemini sekiz 6nemli
fikirle tanmimlayabiliriz. Simdi bunlar1
sirastyla irdelemeye ¢alisalim.

Secim, Takas ve Firsat Maliyeti

Bir tercih bir takastir — biz bir seyi elde
etmek i¢in baska bir seyden vazgegeriz - ve
vazgectigimiz en  yiiksek  degerdeki
alternatif, tercih ettigimiz faaliyetin firsat
maliyetidir.

Yapmak ic¢in her neyi tercih edersek
edelim, onun yerine baska bir seyi yapmis
olabilirdik. Bir seyi baska bir sey i¢in takas
ederiz. Takas, bir seyi elde etmek igin
baska bir seyden vazgegcmektir. Bir seyi
elde etmek i¢in vazgectigimiz en yiiksek
degerli alternatif, se¢ilen faaliyetin firsat
maliyetidir. “Bedeli olmayan higbir sey
yoktur” deyimi sadece zekice ifade edilmis
bir s6z degildir. Bu deyim, ekonomik
diislincenin ana fikrini ifade eder. Yani her
tercihin bir maliyeti vardir.

Kithk yani kaynaklarin sl olmasi
durumunda bir sey yapmak igin bir
firsattan vazgegme tercihini yaptigimizi
vurgulamak  icin  “firsat  maliyeti”
kavramini kullaniriz. Herhangi bir isin
firsat maliyeti, o i1 yapmak i¢in
vazgegilen en yiiksek degerli alternatiftir.
Yapmak i¢in tercih etmediginiz is -Ki 0 en

yilksek degerli vazgecilen alternatiftir-
yapmay1 tercih ettiginiz igin maliyetidir.

Su anda okulu birakabilir veya okula devam
edebilirsiniz. Eger okulu birakirda bir
siipermarkette c¢alisirsaniz, bir MP3 calar
satin alacak kadar para kazanirsiniz,
sinemaya gidebilirsiniz ve arkadaslarmizla
bolca vakit gecirebilirsiniz. Eger okula
devam  ederseniz,  bunlarin  higbirini
yapamazsiniz.  Bunlar1  ancak  okulu
bitirdikten sonra yapabilirsiniz ki bunlar
okulda kalmanm sonradan ortaya c¢ikacak
getirileridir. Fakat simdi elinizdeki paray1
kitaplara ve okul masraflarma harcadiginiz
icin sinema ve MP3 c¢alar i¢in para
kalmamaktadir. Ayn1 zamanda ders ¢aligmak
ve  Odevleri  yapmak i¢in = zaman
harcayacaginiz icin arkadaglarinizla
harcayacagmiz bol vaktiniz olmayacaktir.

Okulda olmanin firsat maliyeti, okulu
birakmaniz ~ durumunda  yapabileceginiz
alternatif seylerdir.

Firsat maliyeti, vazgegilen en yliksek degerli
alternatiftir. Bu kavram, tim alternatifleri
ifade etmez. Ornegin diyelim sizin Ekonomi
dersiniz Pazartesi sabah saat 08.00’dedir. Bu
dersin yerine iki alternatif diislinebilirsiniz:
yatakta ilave bir saat daha gecirmek veya bir
saat yiirliylis yapmak. Ayni saat i¢inde hem
yatakta  kalip hem de  yiirlyiisi
yapamazsiniz. Derse katilmanin  firsat
maliyeti, yatakta bir saat kalmak veya bir
saat yiirliyiis yapmaktan vazge¢cmektir. Sizin
dikkate alacaginiz alternatifler sadece bunlar
ise, derse gitmediginiz durumda bunlardan
birine se¢mek zorundasiniz. Sportif bir
Ogrenci icin derse katilmanin firsat maliyeti
vazgegilen bir saatlik yiriyistir. Geg
yatmayr seven bir O&grenci i¢in derse
katilmanm firsat maliyeti, yatakta gecirilen
bir saatlik zamandan vazge¢mektir.

Marjinler ve Tesvikler

Biz tercihlerimizi kiiciik adimlarla veya
marjinde yapariz ve tercihler tesvikler
tarafindan etkilenirler. Yaptigimiz her sey,
bir faaliyeti biraz daha fazla veya biraz daha
az yapmak icin verilen bir karara dayanir.
Dersten sonra bos olan Oniiniizdeki bir
saatlik ~ zamanm1 ders calismaya ve



arkadaglarinizla sosyal medya iizerinden
sohbet etmege aymrabilirsiniz. Dikkat
ederseniz tercih “hep veya hi¢” seklinde
degildir. Ne kadar dakikayr hangi faaliyete
harcayacaginiz konusunda karar
verebilirsiniz. Bu karar1 vermek i¢in biraz
daha fazla ¢alisma zamaninin getirisini ve
maliyetini karsilastirirsiniz yani tercihinizi
son ilave degisimde yaparsiniz.

Bebegi olan bir anne zamanini, ¢ocuguyla
birlikte gegirmek ve para kazanmak igin
calismak arasinda nasil paylastiracagi
konusunda karar vermek zorundadir.
Aynen Ogrenci olarak sizin c¢aligmaya
ayiracagmiz zaman hakkindaki kararmiz
gibi, annenin karar1 da g¢ocuguyla biraz
daha az zaman ge¢irmesinin maliyeti ile
bir iste biraz daha ¢ok ¢alisma sonucu elde
edecegi kazang arasinda bir karsilastirma
yapmaya dayanmaktadir.

Bir faaliyetteki bir artistan dolay1 ortaya
cikan kazang, “marjinal kazang” olarak
adlandirilir. Ornegin, bir annenin haftada 2
giin calistigmi ve calisma siiresini 3 giine
cikarmayr disiindiigiinii varsayalim. Bu
annenin marjinal kazanci, ilave bir giinliik
calismadan elde edecegi kazangtir. Onun
marjinal kazanc1i 3 gilinden elde ettigi
kazang degildir. Bunun sebebi, anne zaten
2 gilnlik calismanin kazancii elde
etmektedir ve bu kazancin, calisma giinii
sayisini artirma kararma herhangi bir etkisi
yoktur.

Herhangi bir faaliyetteki bir birim artisin
maliyeti, “marjinal  masraf”  olarak

adlandirilir. Bebegi olan annenin haftalik
calisma siliresini 2 ginden 3 giine
¢ikarmasmin marjinal masrafi, ¢ocuguyla
geciremeyecegi ilave bir giindiir. Bu masraf,
annenin daha once ¢alistig1 2 giinliik ¢alisma
zamaninin maliyetini kapsamaz.

Anne karar vermek ig¢in, bir giinliik ilave
calisma gilinlinden elde edecegi marjinal
kazanct onun  marjinal masrafi ile
karsilastirir. Eger marjinal kazang marjinal
masrafi gecer ise, anne ilave bir giin daha
calisir. Eger marjinal masraf marjinal
kazanc1 gecer ise bir giin fazla ¢alismaz ve
zamanini gocuguyla gecirir.

Marjinal kazanglar1 marjinal masraflarla
karsilagtirarak ve sadece kazanci
masrafindan daha c¢ok olan faaliyetleri
secerek, kit olan kaynaklarimizi bizi
miimkiin olan en 1iyi refah seviyesine
getirecek sekilde kullanmig oluruz.

Tercihlerimiz tesviklere cevaptirlar. Bir
tesvik, belli bir isi yapmak icin bir iknadir.
Ikna bir kazang olabilecegi gibi bir masraf da
olabilir. Firsat maliyetinde yani marjinal
masraftaki  bir degisme ve marjinal
kazangtaki bir degisme karsilasacagimiz
tesvikleri degistirir ve bu da
faaliyetlerimizde degismelere neden olur.

Ornegin, giinliik {icretlerin degistigini ve
baska higbir seyin degismedigini varsayalim.
Daha yiiksek glinliikk iicretlerle calismanin
marjinal kazanci artar. Geng bir anne ig¢in
cocuguyla bir giin gecirmenin maliyeti
artmig olur. Bu durumda anne, bir hafta
icinde ilave bir giin ¢alismak i¢in daha biiyiik
bir tesvik ile kars1 karsiyadir. Boyle hareket
edip etmeyecegi, ilave gelirin marjinal
kazancmi ve c¢ocuguyla daha az zaman
harcamanin marjinal maliyetini annenin nasil
degerlendirecegine baglhdir.

Ayni sekilde, kres fiyatlarinin arttigini ve
diger hi¢bir seyin degismedigini varsayalim.
Daha yiiksek kres masrafi, calismanin firsat
maliyetini  yani  marjinal  masrafini
artirmaktadir. BOylece gen¢ bir anne igin
cocuguyla bir giin ge¢irmenin firsat maliyeti
diismiis olur. Bu durumda haftada ilave bir
giin caligma i¢in anne daha kiigiikk bir



tesvikle karsi karsiyadir. Yine ayn1 sekilde
annenin  tesviklerde meydana gelen
degismelere karsilik faaliyetlerini
degistirip degistirmemesi, onun marjinal
kazang ve marjinal masrafi nasil
degerlendirecegine baghdir.

Ekonomi  biliminin  merkezindeki  bu
prensip, marjinal masraf ve marjinal
kazangtaki degismelere bakarak,
tegviklerdeki degismelere tepki olarak
tercihlerin nasil degisecegini

kestirebilmektedir.
Goniillii Miibadele ve Etkin Piyasalar

Goniillii miibadele (alis veris) hem alicilari
hem de saticilar1 daha 1yi duruma getirir ve
piyasalar miibadeleyi yapabilecek ortami
saglayan etkin bir yoludur.

Gida aligverisi yaptiginiz zaman, aldigmiz
sebze  i¢in  bir  miktar  paradan
vazgegersiniz. Fakat satin aldigimiz gida
maddeleri, vazge¢mek zorunda oldugunuz
paraya deger. Sebze karsiliginda biraz
paray1r miibadele ettiginiz zaman daha iyi
duruma gegersiniz. Siiper market, sahibini
mutlu eden bir 6demeyi alir. Hem siz hem
de market sahibi yaptiginiz aliveristen
kazang elde eder.

Ayn1  sekilde siz, yazin bir iste
calistiginizda, bos zamaniniz1 telafi etmek
icin yeterli oldugunu diisiindiigiiniiz bir
ticreti alirsiiz. Fakat istihdam eden firma
icin yaptigmiz isin degeri, en az size
odedigi licret kadardir. Boylece, hem siz
hem de isveren bu “gdniillii miibadele”den
kazanc¢li ¢ikmustir.

Yiyecek maddelerinizi satin aldigimnizda daha
Iyi durumda olursunuz. Ve yine yaz tatili
sirasinda iggiliclinlizii sattigmnizda yine daha
iyi durumda olursunuz. Ister alici ister satici
olun, digerleriyle yaptigmiz  goniillii
miibadeleden kazangli ¢ikarsmiz. Sizin igin
dogru olan herkes i¢inde dogrudur. Goniilli
aligveristen herkes kazancli ¢ikar.

Guniimiiz ekonomilerinde miibadele,
piyasalarda ve para karsiliginda yapilir.
Isgiiclimiizii  gelir  karsih@mda  isgiicii
piyasalarinda miibadele ederiz. Tiiketmek
icin sectigimiz mal ve hizmetleri ¢cok sayida
ve farkli piyasalarda satmn aliriz. Bu
islemlerin diger tarafinda, firmalar bizim
isglicimiizii satn  alwr, satin aldigimiz

yiizlerce mal ve hizmeti bize satarlar.

Kaynaklari, en fazla degerlendigi yere
yonlendirme anlaminda piyasalar etkindirler.
Ornegin erken don, Florida portakalni
Oldiirtir ve portakal suyu fiyatlarmi ¢ok
yikseltir. Diger fiyatlarm ayn1 kalmasi
durumunda bu fiyat artisi, portakal suyu
icmenin firsat maliyetini artirr. Portakal
suyuna en yiikksek derecede deger verenler
portakal suyu igmeye devam ederler.
Portakal suyuna diisiik deger verenler, diger
meyve sularmi ikame etmek icin tesvik
edilmis olurlar.

Piyasalar, ekonomiyi organize etmek icin tek
bir yol degildir. Bir emir komuta sisteminde
bazi insanlar emir verirler ve diger bazilari
da bu emirlere uyarlar. Emir komuta sistemi
silahli kuvvetlerde ve ¢ok sayida firmalarda
kullanilr. Bu sistem Sovyet Sosyalist
Cumhuriyetler Birliginde tiim ekonomiyi
diizenlemek i¢in kullanilmigti. Fakat piyasa
tiim ekonomiyi diizenlemek i¢in ¢ok daha iyi
bir yontemdir.



Piyasa Basarisizh@

Piyasa  her zaman etkin  olarak
caligmadigimmdan dolayi, kaynaklarin etkin
kullanimin1 saglamak i¢in bazen hiikiimet
politikalarma ihtiya¢ duyulur.

Piyasa basarisizligi, kaynaklarin etkin bir
sekilde kullanilmamasi durumuna denir.
Eger medyadaki  haberlere  dikkat
ederseniz, piyasanin hi¢ bir zaman iyi is
gormedigi intibasini edinebilirsiniz. Piyasa,
kredi karti faiz oranlarinin ¢ok yiiksek
olmasma neden olmaktadir. Piyasa,
lokantalarda ve marketlerde calisanlarin
ticretlerinin ¢ok diisiik olmasma neden
olmaktadir. Piyasa, Brezilya’da ciddi erken
don olaylar1 oldugunda kahve fiyatlarinin
tavana vurmasma neden olmaktadir.
Piyasa, siyasi istikrarsizlik Orta Dogu’yu
tehdit ettiginde diinya petrol fiyatlarinin
artmasimna neden olmaktadir. Bu Ornekler
piyasa basarisizligt durumlar1 degildirler.
Bunlar; piyasanin, kit kaynaklarimizin
dagitimmi  yapmamiza yardim etme
gérevini yerine getirme ve onlarin en
yiiksek degerdeki faaliyetlerde
kullanildigindan emin olma 6rnekleridir.

Alicilar  fiyatlarm  ylikselmesini  higbir
zaman sevmezler. Fakat saticilar ¢ok
severler. Ve saticilar fiyatlarin diismesini
hi¢ sevmezler. Fakat alicilar ¢ok severler.
Fiyatlardaki yilikselme diismelerin haber
degeri vardmr, ¢iinkii onlar insanlarin
servetlerinde degismeye neden olurlar.
Bazi insanlar kazanirken diger bazilari
kaybederler. Daha Oncede gordiiglimiiz
gibi, herkes goniillii miibadeleden kazangh
cikar, fakat diger sartlar ayni kaldiginda,
fiyatlar yiiksek oldugunda saticilar daha
cok alicilar daha az kazanir.

Yiiksek fiyat saticiya daha fazla gelir
getirdiginden, saticinin piyasayr kontrol
etme arzusu her zaman vardw. Tek bir
dretici tlim piyasay1 kontrol altina aldig:
yani tekellestigi zaman piyasadaki mevcut
irin ~ miktarim1  sinwrlayarak  fiyati
yiikseltebilir. Bu tavir piyasa basarisizligini
meydana getirir ¢iinkii piyasadaki mevcut
mal miktar1 var olmasi gerekenden c¢ok
azdwr. Bazi1 insanlar, Intel’in yeni bir

tasarim gelistirdigi zaman bilgisayar cipsi
tiretimini sinirl tutarak daha yiliksek fiyat
elde ettigine inanmaktadir. Belli bir siire
sonra fiyatlar diiser, fakat ilk baslangicta
daha fazla kar elde etmek icin Intel, yeni
tasarimladigi
fiyattan satar.

bilgisayar cipsini  yiiksek

Ureticiler, diger insanlara verdikleri zarari
(masraft) dikkate almadiklar1 zaman da
piyasa basarisizlig1 ortaya cikabilir. Ornegin,
elektrik tdreten fabrikalar asit yagmuru
seklinde kirlilige neden olarak bitkileri ve
agaclar1 yok ederler ve tarimsal {retimi
digstirtirler. Eger bu etkiler dikkate alinmis
olsaydi, bu fabrikalar daha az elektrik
tiretmek durumunda kalirdi.

Ulusal savunma  gibi  baz1  kamu
hizmetlerinden dolay1 da piyasa basarisizligi
meydana gelir, ¢lnkii bu hizmet herkes
tarafindan ayni1 miktarda tiretilmelidir. Boyle
bir hizmetin Uretimi i¢in  hi¢birimiz
kendimize diisen pay1 goniillii olarak 6demek
istemeyiz. Bunun yerine baskasinin sirtindan
gecinmeye calisiriz. Eger herkes bagkasindan
gecinmeye  calisirsa, kimse  digerinin
sirtindan geginerek bu hizmeti alamaz.

Piyasa basarisizliginin {istesinden gelmek
icin hiikiimetler, tekellesmeye karsi duracak
yasalar1 ve ¢evreye yonelik bazi kanunlar ile
piyasay1 diizenler. Bazi iriinlerin iiretim ve
tiketimini  (tlitin ~ ve  alkol  gibi)
vergilendirerek kismaya, diger bazilarmin
tretim ve tliketimini (saghk ve egitim
hizmetleri) tesvik ederek artirmaya calisiriz.
Bazi mal ve hizmetler ise (ulusal savunma)
devlet tarafindan dogrudan saglanur.

Harcama, Gelir ve Uretim Degeri

Biitiin bir ekonomide, harcama gelire ve ayni
zamanda iiretim degerine esittir.



Bir siitlii kahve satin aldigmiz zaman 5 TL
Odersiniz. Bu 6dediginiz para sizce nereye
gider? Size kahveyi sunan garson
verdiginiz paranin bir kismini ticret olarak
alir, onun birazin1 bina sahibi kira olarak
alir ve pastane sahibi bir kismini kar olarak
alir. Siti, kahveyi ve sekeri lireten de bu
paranin bir kismimi alir. Bu ireticiler,
aldiklar1 paranin bir kismini iicret ve kira
olarak 6derler. Kalan kismini da kar olarak
kendileri alir. Sizin 5 TL’lik harcamaniz,
stitlii kahvenin yapimma katkida bulunan
insanlara 5 TL’lik bir gelir saglar ki bu
gelir ta Brezilya’daki kahve danesi
ireticisine kadar gider.

Sizin harcamaniz ayn1 miktarda gelir
iretir. Bu durum ekonomideki herkesin
harcamasi i¢in gecerlidir. Boylece ekonomi
bir biitiin olarak diisiiniildiiglinde, mal ve
hizmetler igin yapilan toplam harcamalar
toplam gelire esittir.

Satin aldigimmiz seylere verdigimiz deger,
onlara Odediginiz fiyatlarla es degerdir.
Boylece, satin alman mal ve hizmetlerin
degeri toplam harcamaya esittir. Diger
taraftan satin alinan kalemlerin degeri
onlarin  iiretim maliyetine esittir. Bu
maliyet, 1ilgili mal kalemlerini {ireten
insanlara yapilan 6demeye esittir. Boylece
toplam gelir toplam harcama tarafindan
iiretilmis olur. Toplam harcamanin toplam
gelire esit olmasi durumunda her ikisi de
toplam iiretim degerine esit olur.

Hayat Standartlar ve Verimlilik Artisi

Kisi basmna verimlilik arttikca hayat
standartlar1 da ytikselir.

Araba iiretim bandi otomatiklestirildiginde
bir is¢ci c¢ok daha fazla {retim
gerceklestirmeye baslamistir. Eger bir is¢i
daha c¢ok araba iiretir ise, o zaman daha
¢ok insan araba satin alabilir. Bu durum
tiim mal ve hizmetler i¢in gecerlidir. Kisi
bagmma TUretim artinca hayat standardi
yiikselir ve biz daha fazla mal ve hizmet
satin alabiliriz.

Uretimin parasal degeri iic nedenden
dolayi artabilir. Bunlar; fiyat artislarindan,
kisi basma lretim yani verimlilik

artisindan ve niifus
kaynaklanabilir.

artigindan

Fakat sadece kisi basmna iiretim yani
verimlilik artisindan dolay1r hayat standardi
yiikselir. Fiyat artiglar1 gelir artigina neden
olur, fakat bu artis sadece TL olarak bir
artisgtir. Meydana gelen gelir artis1 sadece
fiyatlardaki artis1 karsilayabilir ama daha
fazla mal ve hizmet alimini saglamaz.
Niifustaki artig sadece toplam tiretimde artig
saglar ama kisi basina liretimde artisa neden
olmaz.

Enflasyon: Parasal Bir Problem
Piyasadaki para miktar1 iiretim miktarindan
fazla oldugu zaman ortaya ¢ikan genel fiyat
yiikselmesine “enflasyon” denir. Bu siireg
ekonomiyi “cok fazla paranin ¢ok az mal ile
denklesmesi” gibi bir duruma gotiirtr.
Insanlar piyasaya daha cok para getirdikge
tireticiler  fiyatlarmi  yiikseltebileceklerini
gormektedirler. Fakat bu saticilar iiretimle
ilgili mallar1 (girdileri) almak istediklerinde
o0demek zorunda olduklar1 fiyatlarin da
yiikseldigini goriirler. Etrafta gereginden
fazla para olunca, para deger kaybetmege
devam eder.

Bazi iilkelerde enflasyon c¢ok yiiksek
olmustur. Bu lilkelerden biri de Polonya’dur.
Polonya’da 1990’dan beri fiyatlar 7 kat
artmigtir.  Tirkiye’de de 1973 — 2003
arasindaki 30 yillilk donemde yiiksek
enflasyon yasanmis zaman zaman enflasyon
orani yillik % 100’{in {izerine ¢ikmistir. Ama
son 10 yildir bu oran tek haneli rakamlara
diismiistiir.

Bazi insanlar, para miktarini artirarak yeni is
alanlarinin  agilabilecegini  sdylemektedir.
Buradaki diisiince, ekonomiye daha ¢ok para
akitilir ve daha ¢ok harcanirsa, firmalar daha
cok mal ve hizmet satar, daha ¢ok isgiicii
istihdam edilir ve daha ¢ok mal ve hizmet
tiretilir.



[1k basta, para miktarmdaki artis iiretimi ve
is imkanlarmi artirabilir. Fakat sonugta,
para miktarindaki artig fiyatlar1 artirirken
iretim miktarm1 ve i3  imkanlarmi
degistirmez.

Issizlik: Verimlilik ve Israf

Issizlik piyasa basarisizligindan ortaya
cikabilir ve kaynaklarm israf edilmesine
neden olur. Fakat bazen issizlik verimlilige
de neden olur.

Issizlik her zaman var ola gelmistir.
Issizlik oran1 bazen diisiik bazen de yiiksek
olabilmektedir.  Issizlik, ekonomideki
acilim ve daralmalara bagh olarak sirasiyla
artar ve azalir.

Baz1 issizlik tiirleri normal ve etkindir.
Bazen uygun is se¢iminde acele etmeyiz ve
belli bir zaman harcayarak ilk Oniimiize
cikan isi kabul etmeyiz. Ayni sekilde
firmalar da is¢i istihdam ederken segici
olurlar ve belli bir zaman harcarlar. Iste bu
tip dikkatli is ve isglicii se¢iminden
kaynaklanan igsizlik, verimliligi artirr,
clinkii boyle bir igsizlik insanlarin en ¢ok
verimli  olabilecegi islerde istihdam
edilmesini saglar.

Baz1 igsizlik tirleri, harcamalarda ve
dolayisiyla tiretimde meydana gelen
dalgalanmalardan olusur ve kaynaklarin
israfina neden olabilir.
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Ekonomi ve Ekonomistler

Ekonomistler, biraz 6nce bahsedilen sekiz
temel prensibi  kullanarak, konunun
basinda calistigimiz bes biiylik soruya
cevap vermeye calisirlar. Fakat bu isi nasil
yaparlar henliz  bilmiyoruz. Ne tip
problemlerle  karsi  karsiya  kalirlar
ogrenmemiz gerekiyor. Acaba verilecek
cevaplarda ekonomistlerin hepsi anlagsmaya
varirlar m1 konusunda heniiz fikrimiz yok.

Mikroekonomi ve Makroekonomi

Ekonomistler caligmalarmma ya mikro ya da
makro agidan yaklasirlar. Bu iki bakis agis1
ekonomi biliminin iki ana dala ayrilmasina
neden olur. Bunlar mikroekonomi ve
makroekonomi’dir.

Mikroekonomi, fert olarak insanlarin ve
firmalarin verdikleri kararlar1 ve piyasada bu
kararlarm etkilesimini inceler.

Makroekonomi, ulusal ekonomiyi ve kiiresel
ekonomiyi inceler. Bu anlamda, ortalama
fiyatlari, toplam isgiiciini, geliri ve tiretimi
aciklamaya calisir.

Her y1l 19 Mayis torenlerinde stadyumlarin

tribiinlerindeki  6grencilerin  olusturdugu
resim ve yazilara mikro ve makro agidan
bakabilirsiniz. Mikro bakis acisl,

stadyumdaki 6grencilerin her birinin yaptigi
hareketleri incelemektir. Makro bakis agisi
ise stadyumdaki 6grencilerin tiimiiniin birden
olusturdugu figiirleri uzaktan izlemektir.

Amamana
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Mikroekonomi, tek tek mal ve hizmetlerin
miktarlari ve fiyatlarini agiklamaya c¢aligir.
Mikroekonomi ayni zamanda hiikiimet
diizenlemeleri ve vergilerinin tek tek iiriin
miktar ve fiyatlarma etkilerini inceler.
Ornegin mikroekonomi, araba fiyatlarmi ve
iretilen ve satilan araba miktarlarini
belirleyen gii¢leri analiz eder.

Mikroekonomi, hiikiimet diizenlemeleri ve
vergilerinin araba fiyatlar1 ve miktarlarina
etkilerini de incelemeye calisir.

Makroekonomi, vergilerin, hiikiimet
harcamalarinin ve hiikiimet biitgesi fazlalik
veya agiklarinin toplam is alanlarna ve
gelire etkilerini inceler. Makroekonomi ayni
zamanda piyasadaki para miktar1 ve faiz
oranlarmin etkilerini de ¢alisir.
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Ekonomi Bilimi

Ekonomi, siyaset bilimi, psikoloji ve
sosyoloji gibi sosyal bir bilimdir. Bir
ekonomistin  ana  gorevi, ekonomi
diinyasmin nasil ¢alistigin1 kesfetmektir.
Bu amaca ulasmak i¢in diger bilim
adamlar1 gibi ekonomistler de iki ifade
tipini  birbirinden ayirt ederler. Bunlar;
“nedir” ve “ne olmalidir”.

Nedir sorusuyla ilgili ifade pozitif bir
ifadedir. Bu diinyanin ne sekilde
calistigiyla alakali olarak objektif bir
ifadeyi temsil eder. Bu ifade yanlis veya
dogru olabilir.  Pozitif bir ifadeyi
gergeklerle karsilagtirarak dogrulugunu test
edebiliriz. Bir kimyaci laboratuarda bir
deneme yaptiginda, pozitif bir ifadeyi
gergeklerle karsilastirarak test eder.

Ne olmalidir ile ilgili ifade normatif bir
ifadedir. Bu tip ifadeler test edilemeyen
baz1 degerlere dayanir. Ornegin, Tiirkiye
Biiyiik Millet Meclisi herhangi bir konuda
tartisgarak ne olmas1 gerektigine karar
vermeye ¢alisiyorsa, belirleyecegi karar
normatif bir ifade seklinde olacaktir.

Pozitif ve normatif ifadeler arasindaki farki
anlamak icin, kiiresel 1snma hakkindaki
ihtilafi dikkate alalim. Bazi1 bilim adamlari,
yiizyillardan beri yakilan komiir ve
petroliin diinya atmosferinin karbondioksit
icerigini  artirdigna, bunun  sonucu
diinyada kiiresel 1stnma olduguna ve en
sonunda da bu gelismenin diinyadaki
yasam i¢in felakete varan sonuglar
getirecegine inanmaktadirlar. “Atmosferde
birikerek artan karbondioksit nedeniyle
diinyamiz 1sinmaktadir” ifadesi pozitif bir
ifadedir. Bu ifade prensip olarak yeterli
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veri ile test edilebilir. “Komiir ve petrol gibi
karbon temeline dayali yakacak kullanimimi
azaltmaliy1z” ifadesi normatif bir ifadedir.
Bu ifadeyi kabul veya reddedebilirsiniz,
fakat bu ifadenin test edilmesi miimkiin
degildir. Ciinkii bu ifade bir takim deger

yargilarina dayanmaktadir. “Saglik
hizmetleri, hastaliktan kaynaklanan is
kayiplarini azaltmaktadir” ifadesi pozitif bir
ifadedir. ~ “Tirkiye’de  herkes  saglk

hizmetlerini esit bir sekilde almalidir” ifadesi
normatif bir ifadedir.

Ekonomi biliminin gorevi, gozledigimiz
diinya ile uyumlu olarak ekonomi diinyasinin
nasil calistigin1 anlamamiza yardimci olan
pozitif ifadeleri kesfetmek ve bunlari
listelemektir.

Ekonomi geng¢ bir bilim dahdir. Ekonomi
bilimi, 1776 yilinda Adam Smith’in
“Uluslarin ~ Zenginligi” adli  kitabimin
basilmasiyla dogmustur. Bu 230 wyillik
donemde cok sayida teoriler kesfedilmistir.
Fakat hala bircok alanda ekonomi bilimi
cevap aramaya devam etmektedir. Ekonomi
bilgisinin bu kademeli birikiminin, biiyiik
ekonomi sorularma cevap verebilecegi
konusunda ekonomistlere giiven
vermektedir. Buna ragmen ekonomi bilimi
sosyal bilim olmanm verdigi bazi

zorluklardan dolay1 yavas gelismektedir.




